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本报讯 5月 15日，由中国农药工
业协会主办的第十二届农药行业经济运

行分析会在宁夏银川召开。本次会议聚

焦经济运行分析、产业链韧性提升及高

质量发展等核心方向，为农药企业应对

市场变局、政策调整及技术变革提供战

略指引。

中国农药工业协会常务副会长兼秘

书长李钟华在会上表示，我国农药产业

展现出强大韧性与持续竞争力。国家出

台的一系列利好

政策为行业长期

稳定发展提供了坚实的制度保障；我国构

建起全球最为完备的农药产业体系，全链

条协同发展格局使得行业在抵御外部风险

时更具底气；以民营企业为主体的中国农

药市场充满活力，企业凭借快速决策、弹性

生产和精准响应的优势，能灵活应对国际

市场波动与需求变化。当前，我国农药行

业正处于转型升级的关键窗口期，各企业

应结合自身实际，找准发展着力点和主攻

方向，培育产业新动能、探索发展新模式。

会议期间，重磅发布了多项名单。

2024年度农药行业销售额5亿元以上企业

名单揭晓，其中 4家企业的销售额超过百
亿，包括安道麦股份有限公司销售额为

268.02亿元，山东潍坊润丰化工股份有限
公司销售额为 132.96亿元，中农立华生物
科技股份有限公司销售额为 105.71亿元，
江苏扬农化工股份有限公司销售额为

102.70亿元，行业集中度持续提升。据中
国农药工业协会统计，2024年度农药行业
销售额5亿元以上企业有115家，总销售额
达2848.87亿元；10亿元以上企业有81家，
较上一年增加 8家；50亿元以上企业有 13
家，较上一年增加 1家。此外，还发布了

2024年度农药行业销售额 1.5亿元以上
制剂企业名单和 2024年度国内植保市
场大单品名单。

在同期举行的技术突围与产业协同

（生物农药）专题会议上，重庆大学教授

夏玉先指出，生物农药市场规模增长强

劲，我国微生物农药登记有效成分达 72
种，品种超627种，2024年生物农药申请
占比达 82%。然而，生物农药仍面临杀
虫谱窄、成本高、稳定性差等问题。

在中国农药产业价值专题会议上，

光大证券股份有限公司并购融资部资

深经理李萌指出，我国已成为全球最大

的原药生产基地和出口国，但近年来产

业资源配置不合理问题突出。行业原

始创新能力较弱、总体产能过剩和市场

无序竞争等问题导致市场总体承压，制

约了中国农药产业转型升级，亟须着力

解决。 （刘琴）

聚焦经济运行分析与产业链韧性提升

第十二届农药行业经济运行分析会召开

抖音全面开放农药直播带货，河北省

市场监督管理局又强调未经广告审批不

得直播营销农药⋯⋯近期，农药直播带

货成为行业热点话题。这究竟是农药销

售的创新之举，还是风险暗藏的“雷区”？

从积极的一面来看，农药直播带货

展现出了打破传统流通壁垒的创新价

值。在传统模式下，农药销售主要依赖

线下农资店，信息传播范围有限，而直播

带货凭借其强大的传播力和互动性，能

够迅速将信息传递给广大农户。对于农

药企业而言，直播带货开辟了新的销售

渠道，降低了营销成本。尤其是对小型

农药企业而言，这为其在市场竞争中提

供了脱颖而出的机会。同时，农药直播

带货还能促进农业知识的普及，帮助农

户提高种植水平和科学用药意识。

然而，农药直播带货背后潜藏着诸多

风险。农药是特殊商品，毒性与环境风险

高，使用技术门槛高，关乎农业生产安全、生

态环境安全、食品安全。在直播带货的即时

性、煽动性和冲动性之下，未经审批的农药

直播销售极易引发虚假宣传、夸大功效等

问题。从监管角度来看，消费者只能通过

主播的介绍和演示来了解产品，无法看到

实物或进行专业咨询。直播带货的传播速

度快、范围广，一旦出现虚假宣传或质量问

题，监管部门很难及时有效地进行管控。

此外，有人对允许线上销售却禁止离

店、跨县销售的政策感到困惑。其实，允许

线上销售是顺应时代发展和市场需求的，

能打破地域限制，提高效率、降低成本；而

禁止离店、跨县销售是为了加强监管，保障

农药市场安全秩序。

农药直播带货既蕴含着巨大的机遇，

又面临着严峻挑战。我们不能因噎废食，

完全否定这一新兴的销售模式，但也不

能忽视其背后的风险。为此，要实现农

药直播带货可持续发展，需要政府、平台

和企业共同努力。

政府应加强政策引导和监管力度，

要完善相关法律法规，明确准入标准、宣

传规范，为行业发展提供清晰的法律依

据。直播平台要承担审核责任，建立审

核机制，加强对主播的培训管理，提高其

专业素养和法律意识；利用技术手段实

时监测直播内容，及时处理违规行为，并

开通消费者投诉举报渠道。农药企业参

与直播更要加强自律，不夸大功效、不虚

假宣传，同时要加强售后服务，为农户提

供专业的技术指导和用药建议，帮助农

户科学合理地使用农药。

农药直播带货：是创举，还是“雷区”？ □冰凌


